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S FACTURATION SR @ RESTEAFARE [ TVS-IRI
TABLEAU DE BORD : ZONE DE VENTE Jean-Baptiste Quentin (000139)
eptembre 2015 MAJTVS: 01/07/2015
DN : TOP 60 SECTEUR DN : TOP INNOS SECTEUR
DN TOP 60 Secteur @ DN INNOS Secteur 3 6%
Mangue 356 refs Manque 548 refs
TOP 60 de la Région 67% INNOS de la Région 21%
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QUELQUES PROJETS MERCHANDISING
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ELABORER & RELAYER VOTRE STRATEGIE MERCHANDISING

ELABORER VOS RECOMMANDATIONS

® Plans de masse

= Placement automatisé des produits dans le
respect des PDL et des régles merchandising

= Théatralisation du linéaire
® \/irtualisation 3D d’un univers de vente

RETAIL EXECUTION

Application force de vente, tactile,
simple et ergonomique

Adapter facilement aux spécificités
locales

Usage en point de vente face au client
KPI en temps réel, en déconnecté

ANALYSES DYNAMIQUES

KPI en temps réel

Eclairage sur segmentation, indicateurs
Analyses sur tous les axes merchandising
Analyses comparatives (plan type, plan
magasin, panel)

Comparaison d’assortiment

Génération auto de présentation PPT
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